
 



 

80 шаблонов сочных  

заголовков для блога 

 

1. Как получить [КОНЕЧНЫЙ РЕЗУЛЬТАТ] легко и просто 

 Как получить 6 кубиков пресса легко и быстро 

 Как получить 10 000 подписчиков легко и просто 

 

2. Что делать, когда [ПРОБЛЕМА ПОТЕНЦИАЛЬНО КЛИЕНТА] 

 Что делать, когда не растет масса 

 Что делать, когда сайт попал под АГС 

 

3. Мастерство в [ТЕМА]: Как получить [ЖЕЛАНИЕ КЛИЕНТА] Часть 1 

 Мастерство в раскрутке сайта. Как получить посещаемость в 3000 

ч/сутки. Часть 1 

 Как получить 3000 подписчиков за неделю. Часть 1 

 

4. Какой метод [ТЕМА] лучше для вас? 

 Какой метод похудения лучше для вас? 

 Какой метод написания статей лучше для вас? 

 

5. 7 опасных знаков того, что вы неправильно действуете в [ТЕМА] 

 7 опасных знаков, что вы не правильно худеете 

 3 ОПАСНЫХ признака, что вы идете к провалу в бизнесе 

 

6. Формула быстрых результатов в [ТЕМА] 

 Формула быстрых результатов в наборе массы 

 Набор массы. Готовая формула быстрых результатов  

 

7. Обходной путь к [ЖЕЛАНИЕ ВАШЕГО КЛИЕНТА] 

 Обходной путь к первым деньгам в интернет 

 Обходной путь к плоскому животу 

 Обходной путь к стройной фигуре 

 

8. Как обойти [ПРОБЛЕМУ ВАШЕГО КЛИЕНТА] 

 Обходные пути плохой генетики 

 Как обойти  возражения клиента и сделать продажу 

 

9. 10 топовых барьеров в [ТЕМА] и как их преодолеть  

 5 топовых барьеров в похудении и как их преодолеть 

 ТОП 10 барьеров в раскрутке сайта 

 

 



 

 

10. Как превратить [ПРОБЛЕМУ] в [РЕЗУЛЬТАТ] за 5 шагов 

 Как превратить пивной живот в 6 кубиков за 3 шага 

 Как превратить увольнение  в трамплин к успеху 

 

11. 5-минутная инструкция по [ПРЕКРАЩЕНИЕ ПРОБЛЕМЫ] 

 5-минутная инструкция по набору массы 

 5-минутная шпаргалка по питанию для худеющих 

 

12. 7 вещей, которые вы можете сделать сегодня, чтобы [РЕЗУЛЬТАТ] 

 5 вещей, которые вы можете сделать сегодня, что бы убрать живот  

 6 вещей, которые вы можете сделать сегодня, что бы начать 

зарабатывать в интернете 

 

13. Почему ваш [ТО, ЧТО СЕЙЧАС ЕСТЬ У КЛИЕНТА] не работает... 

 Почему ваш продающий сайт не работает… 

 Почему ваша тренировочная программа не работает 

 

14. Почему ваш [ТО, ЧТО СЕЙЧАС ЕСТЬ У КЛИЕНТА] обречен на провал! 

 Почему ваш онлайн бизнес ОБРЕЧЕН на провал! 

 Почему ваша программа тренировок ОБРЕЧЕНА  на провал 

 

15. Секрет для каждого [СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ КЛИЕНТА] 

  Секрет для каждого блоггера  

  Тссс…! Секрет для каждого успешного предпринимателя 

 

16. [ИЗВЕСТНАЯ ШТУКА В НИШЕ] – в чем подвох? 

 Спортивное питание -  в чем подвох? 

 Покупка ссылок на блогуне  -  в чем подвох? 

 

17.  Плохие новости для [СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ ВАШЕГО КЛИЕНТА] 

 Плохие новости для всех блоггеров… 

 Плохие новости для всех начинающих инфобизнес! 

 

18.   Шокирующая тайна [ЛИЧНОСТЬ/ГРУППА ЛЮДЕЙ] 

 Шокирующая тайна тибетских монахов 

 Шокирующая тайна исцеления Маши Васильевой 

 

19.  Шокирующая тайна [ВАША ТЕМА] 

 Шокирующая тайна натуральных бодибилдеров… 

 Шокирующая тайна успешных блоггеров 

 

20. Откуда [ЦЕЛЬ КЛИЕНТА] в/у [НИША/ЛИЧНОСТЬ]? 

 Откуда деньги в интернете? 

 Откуда продажи у 15-летнего подростка? 



 

 

21. Паранормальный способ достижения [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Паранормальный способ достижения прибыли в 340%! 

 Паранормальный способ получения кубиков перса 

 

22. Как  за 5 шагов [ЦЕЛЬ КЛИЕНТА] 

 Как за 5 шагов получить 1000 новых клиентов 

 Как  за 3 шага попасть в ТОП Яндекса 

 

23. Потрясающий [ВСТАВЬТЕ ТЕМУ] ресурс, который я нашел 

 Потрясающий SEO-блог, который я нашел 

 Потрясающий сайт о бодибилдинге, который я нашел! 

 

24. Это рушит большинство [ВСТАВЬТЕ СПЕЦИАЛИЗАЦИЮ КЛИЕНТА] 

 Это рушит 90% браков в России  

 Это разрушило большинство бизнесов в сфере услуг 

 

25. Компроматные фотки с [МЕРОПРИЯТИЕ ПО ВАШЕЙ ТЕМЕ] 

 Компроматные фотки с заседания парламента 

 Компроматные фотки с моего дня рождения 

 

26. Анализ - Как был получен [РЕЗУЛЬТАТ] всего за [СРОК] 

 Анализ – Как я достиг посещаемости 3000 ч/сутки всего за месяц 

 Анализ – Как я заработал 1000 долларов с блога  за первую неделю  

 

27. Как быстро находить [ЦЕЛЬ ВАШЕГО КЛИЕНТА] 

 Как быстро находить темы для постов в  блог 

 Как находить новые идеи для заработка 

 

28. Где найти [ЦЕЛЬ КЛИЕНТА] для [СПЕЦИАЛИЗАЦИЯ ] 

 Где найти вдохновение для убойных статей 

 Где найти постоянных клиентов для пилорамы 

 

29. Как бесплатно получить [ВЫГОДА КЛИЕНТА] 

 Как бесплатно получить жирную ссылку на сайт 

 Как бесплатно получить комплект видеокурсов 

 

30. Как мгновенно избавится от [ПРОБЛЕМА] 

 Как мгновенно избавится от внешних ссылок 

 Как быстро избавится от целлюлита 

 

31. Как действительно добиться [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Как действительно добиться рельефных кубиков на животе 

  Как действительно добиться быстрой индексации блога 

 

 



 

 

32. Как стопудово не попасть  [ПРОБЕЛМА] 

 Как стопудово не попасть под полный контроль женщины 

  Как гарантированно не попасть в БАН Яндекса 

 

33. Как легко избежать [ПРОБЛЕМЫ] 

 Как гарантированно избежать пиратства своих курсов 

 Как легко избежать потери мышечной массы при сушке 

 

34. Как за 10 минут увеличить [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Как за неделю увеличить посещаемость сайта в 2 раза 

 Как гарантированно  увеличить доход от своего сайта 

 

35. Как удвоить [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Как удвоить кол-во продаж за месяц 

 Как удвоить результат в жиме лежа за з месяца  

 

36. Как правильно выбрать [ТОВАР/УСЛУГА] 

 Как правильно выбрать партнеров 

 Как неправильно выбрать сайты для рекламы 

 Как неправильно покупать ссылки  

 

37. Как без риска купить [ТОВАР] 

 Как без риска купить подержанное авто 

 Как гарантированно купить внимание своих читателей 

 

38. Как стопроцентно угробить  [ТО ЧТО ИМЕЕТ КЛИЕНТ] 

 Как гарантированно угробить клиентскую базу 

 Как в 2 счета угробить свой инфобизнес 

 

39. Очнись! Это убивает твой [РЕЗУЛЬТАТ ИЛИ ТО ЧТО КЛИЕНТ ИМЕЕТ] 

 Очнись! Это убивает твои продажи! 

 Эта ошибка убивает рост мышечной массы 

 

40. Только эта деталь снижает твои результаты в [НИША] в двое! 

 Только ЭТО снижает твои продажи в двое! 

 Только одна деталь увеличила продажи в двое! 

 

41. Как я внезапно [ПОЛУЧИЛ РЕЗУЛЬТАТ] 

 Как я внезапно стал зарабатывать деньги на бирже  

 Как я неожиданно получил наследство 

 

42.  Как быть, когда [ПРОБЛЕМА] 

 Как быть, когда мышцы не растут 

 Как быть, когда ты весь в долгах 

 



 

 

43. Как [ПРОБЛЕМА, РЕЗУЛЬТАТ, НИША] влияет на [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Как прибавка в весе влияет на самооценку 

 Как тематика блога влияет на заработок в адсенсе 

 

44. Новый способ [ПОЛУЧИТЬ РЕЗУЛЬТАТ] 

 Новый способ получать подписчиков на автомате 

 Новый способ заработать на баннерах 

 

45. Забытый способ [ПОЛУЧИТЬ РЕЗУЛЬТАТ] 

 5 незаслуженно забытых способов накачать пресс 

 Забытый способ раскрутки сайта в поисковиках 

 Старый дедовский способ резьбы по дереву 

 

46.  Легкий способ получить [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Легкий способ бросить курить 

 Легкий способ получить водительские права 

 

47. Быстрый способ избавиться от [ПРОБЛЕМА] 

 Быстрый способ избавится от запаха ног 

 Быстрый способ избавится от крыс на даче 

 

48. Лучший способ добиться [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Лучший способ добиться уважения родственников 

 Лучший способ получить номер телефона девушки 

 

49. Единственный способ избежать [ПРОБЛЕМА] 

 Единственный способ избежать перетренированности 

 Единственный способ избежать финансового рабства 

 

50.  2 простых способа получить [РЕЗУЛЬТАТ] 

 5 способов получить поцелуй на первом свидании 

 3 легких способа раскрутить сайт 

 2 проверенных способа убрать живот 

 7 новых способа получать трафик из социальных сетей 

 5 рабочих способов добиться руки и сердца от иностранца 

 

51. 5 шагов к [РЕЗУЛЬТАТ] 

 5 шагов к первому миллиону  

 3 шага к 5000 посетителей в сутки 

 

52.  7 навыков [СПЕЦИАДИЗАЦИЯ КЛИЕНТА] 

 7 навыков успешных людей 

 5 навыков эффективных продаж 

 



 

 

53.  3 кита/заповеди [РЕЗУЛЬТАТ] 

 3 кита высокой посещаемости 

 4 заповеди  культуриста 

 

54. 5 причин успеха в [ТЕМА] 

 5 причин провала всех новичков в инфобизнесе 

 7 причин  быть счастливым отцом  

 

55. 5 причин избавится от [ПРОБЛЕМА, ЦЕЛЬ] 

 5 причин избавится от лишнего веса 

 10 причин добиться  финансовой свободы 

 3 причины начать свой бизнес уже сегодня 

 8 причин перестать покупать ссылки в блогуне 

 

56.  12 стратегий [ПОЛУЧИТЬ РЕЗУЛЬТАТ] 

 12 стратегий раскрутки сайта без вложений 

 7  рецептов, как увеличить грудь в домашних условиях 

 19 ошибок начинающего предпринимателя 

 11 правил выхода в ТОП Google 

 

57. Даже пенсионеры [ДЕЛАЮТЭТО] 

 Даже Медведев ведет свой блог! 

 Даже Барак Обама собирает подписную базу 

 

58. Почему Имя  избегает [ЧЕГО-ТО] 

 Почему Шварценеггер избегает прессы 

 Почему Сильвестр Андреевич боится своей жены? 

 

59. Рецепт блоггинга от [ИМЯ] 

 Рецепт накачки пресса от Юрия Спасокукоцкого 

 Рецепт больших заработков на блоге от Сергея Жуковского 

 

60.  Простой рецепт [ЦЕЛЬ] 

 Простой рецепт высокоприбыльных апселлов 

 Простой рецепт увеличения мышечной массы 

 

61.  Пошаговая инструкция [ЦЕЛЬ] 

 Пошаговая инструкция построения классного тела 

 Пошаговая инструкция выращивания огромных томатов 

 

62.  Готовая модель/шаблон [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Готовая модель бизнеса на продаже удобрений 

 Готовы шаблон продающей серии писем 

 



 

 

63. От чего зависит [РЕЗУЛЬТАТ] 

 От чего зависит размер бицепса 

 От чего зависит рельеф пресса 

 

64. Почему так сложно [ПОЛУЧИТЬРЕЗУЛЬТАТ] 

 Почему так сложно выйти в ТОП поисковой выдачи 

 Почему так сложно знакомится с девушками 

 

65. Нужно ли [ДЕЛАТЬ ЭТО] или  лучше [ПОСТУПИТЬ ТАК-ТО] 

 Нужно ли качать пресс или лучше просто сжечь жир 

 Нужно ли покупать статьи или лучше их писать самому 

 

66. Вас тоже бесит [НАБОЛЕВШАЯ  ПРОБЛЕМА] 

 Вас тоже бесит обвисший живот? 

 Вас тоже раздражает реклама в интернете? 

 

67.  Чего вы хотите/ждете от [ДЕЙСТВИЯ, ВЕЩЬ] 

 Чего вы хотите от своего бизнеса? 

 Чего вы ждете от своих тренировок? 

 

68. Сколь нужно времени [ЧТО БЫ ПОЛУЧИТЬ РЕЗУЛЬТАТ] 

 Сколько времени нужно на индексацию новой статьи? 

 Сколько времени нужно, что бы накачать бицепс 40см 

 

69.  Почему нельзя [ДЕЛАТЬ ТО-ТО] 

 Почему нельзя тренироваться без системы 

 Почему нельзя вести бизнес без плана 

 

70. Зачем нужна [ЧТО-ТО] 

 Зачем нужна база подписчиков 

 Зачем нужно делать приседания со штангой женщине 

 

71. Какова польза от [ЭТОГО] 

 Какая польза от мышечного отказа 

 Какова польза от баннерной рекламы 

 

72.  А вы [ДЕЛАЕТЕ ТАК] 

 А вы продаете новым подписчикам сразу? 

 Вы все еще делаете жимы лежа? 

 

73. Неужели [ЭТИ ДЕЙСТВИЯ] действительно приводят к 

[РЕЗУЛЬТАТ/ПРОБЛЕМА] 

 Неужели силовые тренировки действительно портят женскую фигуру? 

 Неужели кросспостинг действительно приводит к БАНу? 

 



 

 

74. Почему большинство [ГРУППА ЛЮДЕЙ] обречены на провал 

 Почему большинство начинающих качков ОБРЕЧЕНЫ на провал 

 Почему большинство блогов обречены на провал 

 

75. Лучший/идеальный [СПЕЦИАДИЗАЦИЯ КЛИЕНТА] – какой он? 

 Лучший блоггер – какой он? 

 Идеальный ребенок – какой он? 

 

76. Малоизвестный прием/способ [ПОЛУЧИТЬ РЕЗУЛЬТАТ] 

 Малоизвестный способ получать клиентов без своей базы 

 Малоизвестный прием сжигания жира 

 

77.  Сколько стоит [РЕЗУЛЬТАТ] 

 Сколько стоит сделать сайт под ключ? 

 Сколько стоит Ваш продукт на самом деле? 

 

78. Где зарыт секрет [ЦЕЛЬ КЛИЕНТА, РЕЗУЛЬТАТ] 

 Где зарыт секрет идеального пресса 

 Где зарыт секрет высокой конверсии 

 

79. Перестаньте тратить деньги на [ЭТО] 

 Перестаньте тратить деньги на спортивнее питание 

 Перестаньте тратить деньги на контекстную рекламу 

 

80. Забейте на [ПРОБЛЕМУ/ЦЕЛЬ] – займитесь [ЭТИМ] 

 Забейте на лишний жир – растите мышцы! 

 Забейте на индексацию – займитесь контентом 

 


